
Erfolgreiche Preisverhandlung: Die
Königsdisziplin im Verkauf

Die große Herausforderung für einen erfolgreichen Verkauf ist die
Preisverhandlung. Manche Verkäufer haben eine innere Blockade, die es zu
überwinden gilt, sobald es in den Verhandlungen um den Preis geht.
Die meisten rechtfertigen lediglich ihre Preise, anstatt durch gezielte
Preisverhandlungsstrategien den Kunden nicht nur von ihrem Produkt, sondern
auch von ihrem Preis zu überzeugen.
In diesem Seminar trainieren Sie, wie Sie Ihre Preisverhandlungen zu einem
erfolgreichen Abschluss bringen. Sie erlernen Strategien für eine erfolgreiche
Preisverhandlung und erkennen typische Fehler. Sie erarbeiten eine individuelle
Preisverhandlungsstrategie und lernen Ihren Erfolg gezielt zu steuern.

Dieses Seminar richtet sich an:
Verkaufs- und Vertriebsmitarbeiter*innen, die Preisverhandlungen führen.

Ihr Abschluss:
Teilnahmebescheinigung

Ihr Ansprechpartner

Sabine Weiß

Tel.: 07131 26414-40
Fax: 07131 26414-56
sabine.weiss@ihk-weiterbildung.de

06.10.2026–06.10.2026
Heilbronn
Seminar-Nr.: 1373_262_01H

Dauer: ca. 8 UStd.
Zeiten: 08:30 - 16:30 Uhr

€ 365,–
inkl. Arbeitsunterlagen, Kaffeepausen

Inhalt:

Grundlegende Strategien für Ihre Preisverhandlung
Taktiken und Beeinflussungstechniken für Preisgespräche
Effektive Vorbereitung von Preisverhandlungen
Kundennutzenorientierte Preisargumentation
Verhandlungsführung- erfolgreicher und effizienter mit dem Harvard Konzept!
Preisgespräche ergebnisreich abschließen
Wie Einkäufer beim Angebotsvergleich vorgehen
Was dem Einkäufer außer Preis noch wichtig ist!
Umgang mit "Nein", Blockaden und Pauschalaussagen
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Anmeldung
Telefon: 07131 26414-40 • Fax: 07131 26414-56
E-Mail: sabine.weiss@ihk-weiterbildung.de

IHK-Zentrum für Weiterbildung
Ferdinand-Braun-Straße 20
74074 Heilbronn

Anmeldung
Seminarnummer
Beginn/Datum

Seminartitel Teilnehmer
(Titel, Vor- und Zuname)

Geburtsdatum
Geburtsort

Funktion im Betrieb,
Ausbildungsberuf (nur bei
Azubi-Seminaren ausfüllen)

Postadresse: Rechnungsadresse:
(bei abweichender Rechnungsadresse)

Firma oder Name, Vorname

Straße/Hausnummer

PLZ/Ort

Mit welcher Softwareversion arbeiten Sie? (nur bei EDV-Seminaren ausfüllen)

Telefon

Mobil

E-Mail

Ansprechpartner/-in für Weiterbildung in unserem Unternehmen

Firma oder Name, Vorname

Straße/Hausnummer

PLZ/Ort

Telefon/Fax

E-Mail

Bitte ankreuzen

Ich habe die AGB und das Widerrufsrecht für Verbraucher auf
der Website (www.ihk-weiterbildung.de/agb) gelesen und bin
damit einverstanden.
Ich willige in die Verarbeitung und Nutzung meiner
personenbezogenen Daten gemäß der Datenschutzerklärung
ein.
Senden Sie mir 2× jährlich Ihr Weiterbildungsprogramm per
Post.

Ort, Datum Unterschrift


